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I. LỊCH SỬ HOẠT ĐỘNG CỦA CÔNG TY
Báo cáo thường niên năm 2009 của Công ty CP Đầu tư Quốc tế Viettel.
1 Những sự kiện quan trọng

1.1 Thành lập

Công ty Cổ phần Đầu tư Quốc tế Viettel (Viettel Global JSC), Giấy CNĐKKD số 0103020282, nơi cấp Sở kế hoạch và Đầu tư TP Hà Nội; Ngày cấp 24/10/2007, thay đổi lần 5 ngày 25/9/2009. Vốn điều lệ ban đầu 960 tỷ đồng, trong đó Tổng Công ty Viễn thông Quân đội (hiện là Tập đoàn Viễn thông Quân đội) (Viettel) chiếm cổ phần chi phối (51%). Mục tiêu kinh doanh chính của Viettel Global JSC là đầu tư vào các dự án bưu chính viễn thông tại các thị trường nước ngoài.

1.2 Năm 2007

Tháng 11/2007, một tháng sau khi thành lập, Viettel Global đã ký hợp đồng liên doanh với Công ty tại Lào là Lao Asian Telecom (LAT), thành lập Công ty Star Telecom Co., Ltd. với tỷ lệ sở hữu là 49% vốn điều lệ.
1.3 Năm 2008

Công ty bắt đầu triển khai các hoạt động đầu tư tại thị trường Campuchia thông qua việc tiếp nhận dự án đầu tư các dịch vụ viễn thông của Viettel tại Campuchia từ tháng 8/2008. Viettel Global JSC thực hiện triên khai Dự án thông qua Công ty VIETTEL (CAMBODIA) PTE.,LTD (VTC) – một pháp nhân thành lập theo pháp luật Campuchia có mục đích kinh doanh chính là cung cấp các dịch vụ bưu chính viễn thông.

1.4 Năm 2009

Tháng 4/2009 Công ty thực hiện tăng vốn điều lệ từ 960 tỷ lên 3.000 tỷ, để thực hiện hoạt động đầu tư vào các thị trường mới.
2 Quá trình hoạt động

2.1 Ngành nghề kinh doanh

Công ty kinh doanh các ngành nghề:
· Kinh doanh các dịch vụ bưu chính viễn thông; 

· Phát triển các sản phẩm phần mềm trong lĩnh vực điện tử, viễn thông, công nghệ thông tin, Internet;

· Sản xuất, lắp ráp, sửa chữa và kinh doanh thiết bị điện, điện tử viễn thông, công nghệ thông tin và thiết bị thu phát vô tuyến điện;

· Hoạt động trong lĩnh vực xây dựng công trình bưu chính viễn thông, công nghệ thông tin, truyền tải điện;

· Khảo sát, lập dự án công trình bưu chính, viễn thông, công nghệ thông tin;

· Đào tạo ngắn hạn, dài hạn cán bộ, công nhân viên trong lĩnh vực bưu chính viễn thông;

· Đầu tư xây dựng, kinh doanh cơ sở hạ tầng, địa ốc, khách sạn, du lịch, kho bãi, vận chuyển;

· 
Xuất khẩu, nhập khẩu công trình thiết bị toàn bộ về điện tử, thông tin và các sản  phẩm điện tử, công nghệ thông tin. 

· 
Sản xuất, mua bán, chế biến gỗ và các sản phẩm từ gỗ.

· 
Mua bán vàng bạc, đá quý và các kim loại quí khác.

· Xuất, nhập khẩu, nhận ủy thác xuất, nhập khẩu các mặt hàng công ty kinh doanh.

2.2 Tình hình hoạt động kinh doanh

2.2.1 Huy động vốn

Tháng 4/2009, Công ty đã thực hiện việc tăng vốn điều lệ từ 960 tỷ lên 3.000 tỷ đồng thông qua việc phát hành thêm 204.000.000 cổ phần.

2.2.2 Các thị trường đã thâm nhập

a. Campuchia

Ngày 19/02/2009, VTC khai trương mạng viễn thông Metfone tại Campuchia, đến cuối năm 2009, mạng Metfone đã phủ sóng trên toàn bộ lãnh thổ Campuchia, là nhà cung cấp đa dịch vụ viễn thông đầu tiên tại Campuchia và có hạ tầng mạng lưới với chất lượng và vùng phủ lớn nhất.
b. Lào

Ngày 16/10/2009, Công ty Star Telecom (STL) chính thức khai trương dịch vụ Unitel tại Lào. Hiện tại STL có hạ tầng mạng lưới lớn nhất trong số 5 nhà cung cấp dịch vụ viễn thông tại quốc gia này. 
3 Định hướng phát triển

3.1 Mục tiêu phát triển

	2015
	Thị trường đầu tư: 10 nước với 500 triệu dân

Thuê bao: 50 triệu

Doanh thu: 70,000 – 75,000 tỷ VNĐ

	2020
	Thị trường đầu tư: 20 nước với 1 tỷ dân

Thuê bao: 100 – 150 triệu

Doanh thu: 240,000 – 250,000 tỷ VNĐ


3.2 Chiến lược phát triển

· Đầu tư mạng lưới trước, kinh doanh sau theo hướng đầu tư rộng và bền vững với chiến lược ABC + S. Trong đó:

A- Advanced : Công nghệ tiên tiến nhất, mạng lưới thông minh nhất, chất lượng mạng tốt nhất ;

B- Big : Mạng lưới phủ sóng rộng nhất, dung lượng lớn nhất ;
C- Cheap : Chính sách giá tốt nhất ; tối ưu hoá chi phí để có xuất đầu tư thấp nhất;

S- Speed : Tốc độ, làm gì cũng nhanh và nhanh hơn so với các đối thủ.
· Xây dựng, đào tạo đội ngũ CBCNV, chuyên gia của Viettel có đủ năng lực, phẩm chất, kinh nghiệm làm việc trong môi trường cạnh tranh quốc tế. 

· Sử dụng nguồn lực chất lượng cao trong đó huy động nguồn lực của Tập đoàn  Viễn thông Quân đội là 5% và của địa phương là 95%. Về kinh nghiêm, Công ty huy động 80% kinh nghiệm của Tập đoàn và 20% kinh nghiệm của địa phương.

· Áp dụng tỷ lệ 5% công việc khó; 95% công việc đơn giản vào các loại hình công việc để tổ chức triển khai thực hiện.

II. BÁO CÁO CỦA HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

1 Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh năm 2009

Bước vào năm 2009 nền kinh tế cả nước tiếp tục gặp khó khăn thách thức. Khủng hoảng tài chính của một số nền kinh tế lớn trong năm 2008 đã đẩy kinh tế thế giới vào tình trạng suy thoái, thu hẹp nhiều lĩnh vực kinh doanh và có ảnh hưởng trực tiếp tới nhiều lĩnh vực kinh tế xã hội của nước ta và ảnh hưởng gián tiếp đến hoạt động kinh doanh của Công ty: Trong khi đó, thị trường viễn thông ở 2 thị trường chính Lào, Campuchia đang có sự cạnh tranh găy gắt giữa các nhà mạng.

Trong hoàn cảnh đó, HĐQT Công ty đã xác định:

· Triển khai tăng vốn để lấy nguồn đầu tư nhanh tại thị trường Lào và Campuchia;

· Đẩy mạnh xúc tiến hơn nữa trong việc tìm kiếm các thị trường tiếm năng khác.

Chính thức khai trương Thương hiệu Metfone tại Campuchia và Unitel tại Lào, Doanh thu năm 2009 của Công ty:

	TT
	Doanh thu
	ĐVT
	Kế hoạch năm 2009
	Thực hiện năm 2009
	% TH/KH năm 2009

	I
	Công ty Viettel Global
	Triệu đồng
	1,000,000
	1,254,729
	125.47%

	1
	Công ty Viettel Cambodia
	"
	820,000
	1,039,040
	126.71%

	2
	Công ty Star Telecom
	"
	180,000
	215,688
	119.83%

	 
	 
	 
	Tỷ giá : 1USD = 17.000 đồng
	Tỷ giá : 1USD = 17.941 đồng
	 


2 Tổng quan hoạt động của HĐQT năm 2009:

2.1 Hoạt động của HĐQT năm 2009 :
Năm 2009, HĐQT đã tổ chức 01 cuộc họp ĐHĐCĐ thường niên; thực hiện 03 lần lấy ý kiến các cổ đông bằng văn bản và ra 05 nghị quyết để thực hiện điều hành các hoạt động của Công ty.

2.2 Thù lao HĐQT, Ban kiểm soát năm 2009

Năm 2009, số tiền thù lao đã chi cho HĐQT và Ban kiểm soát là 1.172.270 .000 đồng (chi tiết tại điểm 1.5 Mục VII):

3  Những sự kiện chủ yếu và sự kiện tiêu biểu trong năm 2009 và trước kỳ ĐHĐCĐ thường niên năm 2010

3.1 Việc tăng vốn Điều lệ Công ty:

Năm 2009, Công ty đã thực hiện việc tăng vốn điều lệ từ 960 tỷ đồng lên 3.000 tỷ đồng thông qua việc phát hành cổ phần cho các cổ đông hiện hữu; giá bán 10.000 đồng. Hoàn thiện thủ tục nhận dự án đầu tư vào thị trường Campuchia từ Tập đoàn viễn thông Quân đội sang Công ty.

3.2 Việc bổ nhiệm nhân sự Ban điều hành:

Hội đồng quản trị Công ty đã nhất trí thông qua việc bổ nhiệm:

· Ông Nguyễn Duy Thọ, Quyền giám đốc Công ty Viettel Cambodia làm Phó Tổng Giám đốc Công ty Viettel Global;

· Ông Lê Hữu Hiền, Giám đốc Công ty Star Telecom làm Phó Tổng Giám đốc Công ty Viettel Global;
· Bà Hoàng Hải Yến làm Phó Tổng Giám đốc Công ty Viettel Global;

3.3 Công tác đầu tư sang thị trường Haiti

Cuối quý IV năm 2009, Công ty thực hiện đấu thầu dự án Haiti thông qua việc tham gia 60% Cổ phần của Công ty viễn thông nhà nước Haiti với giá trị 59,9 triệu USD. Thực hiện Nghị quyết của ĐHĐCĐ, HĐQT đã thực hiện các thủ tục có liên quan để tiến hành đầu tư.

4 Kế hoạch hoạt động năm 2010:

Năm 2010, nền kinh tế thế giới và trong nước đã phục hồi dần, thị trường viễn thông đang bão hòa, sự cạnh tranh ngày càng khốc liệt khi công nghệ 3G bước vào giai đoạn cao điểm, bổ sung thêm cho dịch vụ cho công nghệ 2G. Trong bối cảnh đó, Công ty định hướng:

· Duy trì, giữ vững và phát triển cho ngành viễn thông truyền thống, đặc biệt là mảng di động.

· Xây dựng chiến lược Công ty năm 2010, 2015 và tầm nhìn 2020 để phù hợp với môi trường và quy mô của Công ty trong từng giai đoạn.

· Thực hiện đổi mới quản trị, tái cấu trúc Công ty để nâng cao chất lượng và hiệu quả điều hành để đạt được mục tiêu kinh doanh cao nhất trong năm 2010.

Căn cứ vào tình hình thị trường và năng lực của Công ty, HĐQT định hướng kế hoạch kinh doanh năm 2010 như sau:
	TT
	Doanh thu
	ĐVT
	Thực hiện năm 2009
	Kế hoạch năm 2010
	Tăng trưởng 2010 so với năm 2009

	I
	Công ty Viettel Global
	Triệu đồng
	1,254,729
	3,793,032
	302.30%

	1
	Công ty Viettel Cambodia
	"
	1,039,040
	2,770,681
	266.66%

	2
	Công ty Star Telecom
	"
	215,688
	1,022,351
	473.99%

	 
	 
	 
	Tỷ giá : 1USD = 17.941 đồng
	Tỷ giá : 1USD = 17.941 đồng
	 



Để đạt được những chỉ tiêu trên, HĐQT sẽ tiếp tục nỗ lực hết mình trong việc định hướng phát triển Công ty, tăng cường công tác quản trị, hỗ trợ sát sao các hoạt động kinh doanh của Ban điều hành nhằm đạt được hiệu quả cao nhất.
5 Kiến nghị và đề xuất:

· Giao HĐQT lựa chọn Công ty kiểm toán năm tài chính 2010;

· Sửa điều lệ cho phù hợp, theo các nội dung đã được gửi trước tới quý cổ đông.

· Đề nghị Đại hội thông qua chủ trương đầu tư vào thị trường nước Cộng hòa Mozambique. (nội dung tóm tắt của Dự án đã được gửi đến quý cổ đông).

III. BÁO CÁO CỦA BAN TỔNG GIÁM ĐỐC

1 Báo cáo tình hình tài chính

a. Chỉ tiêu doanh thu

	Chỉ tiêu
	2008
	2009
	Tăng trưởng

	Doanh thu
	125.144
	991.520
	692%

	EBITDA
	(51.673)
	(157.668)
	


b. Cơ cấu tài sản

	Chỉ tiêu
	2008
	2009

	Tài sản ngắn hạn/Tổng tài sản
	41%
	33%

	Tài sản dài hạn/Tổng tài sản
	59%
	67%


c. Cơ cấu nguồn vốn

	Chỉ tiêu
	2008
	2009

	Tổng nợ/Tổng nguồn vốn
	67%
	79%

	Nợ dài hạn/(Nợ dài hạn + Vốn chủ sở hữu)
	0
	40%


d. Hệ số thanh toán

	Chỉ tiêu
	2008
	2009

	Hệ số thanh toán hiện thời
	0,6
	0,51

	Hệ số thanh toán nhanh
	0,5
	0,42


e. Nhóm chỉ tiêu về khả năng sinh lời

Do đặc điểm mới bắt đầu chính thức kinh doanh tại hai thị trường nước ngoài và do tiếp tục phải xúc tiến đầu tư vào các thị trường mới nên năm 2009 công ty kinh doanh chưa có lãi. Việc tính toán các chỉ số về khả năng sinh lời khi có mức lợi nhuận âm sẽ không phản ánh đúng nội dung của các chỉ số.

2 Báo cáo kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh 

Năm 2009 Công ty đã chính thức khai trương được hai mạng di động Metfone tại Campuchia (19/02/2009) và Unitel tại Lào (16/10/2009).
Thương hiệu Metfone năm 2009 là nhà viễn thông đa dịch vụ lớn nhất tại Campuchia; Với hơn 11.000 km cáp quang phủ hơn 90% số huyện, hơn 2.000 trạm phát sóng BTS phủ 80% số xã, với dung lượng mạng lõi đáp ứng 4 triệu thuê bao. Metfone đã chiếm 60% thị phần dịch vụ ADSL và 50% thị phần dịch vụ điện thoại cố định, có 2 triệu số thuê bao di động (đứng thứ 2 trong tổng số 9 nhà khai thác dịch vụ di động tại Campuchia).

Thương hiệu Unitel tại Lào được khai trương vào tháng 10/2009; với hạ tầng truyền dẫn và số trạm BTS phát sóng lớn nhất tại Lào. Năm 2009 đã hoàn thành 8.323km cáp quang với 80% số huyện có cáp quang; với con số này đã vượt qua các đối thủ vươn lên vị trí số 1 về hạ tầng truyền dẫn tại Lào.
Về doanh thu: Hoàn thành vượt kế hoạch 25,47%. Trong đó

	TT
	Doanh thu
	ĐVT
	Kế hoạch năm 2009
	Thực hiện năm 2009
	% TH/KH năm 2009

	I
	Công ty Viettel Global
	Triệu đồng
	1,000,000
	1,254,729
	125.47%

	1
	Công ty Viettel Cambodia
	"
	820,000
	1,039,040
	126.71%

	2
	Công ty Star Telecom
	"
	180,000
	215,688
	119.83%

	 
	 
	 
	Tỷ giá : 1USD = 17.000 đồng
	Tỷ giá : 1USD = 17.941 đồng
	 


a. Về thuê bao tại Campuchia đã vươn lên vị trí số 2 về thuê bao di động, đẩy mạnh cung cấp dịch vụ ADSL, cung cấp dịch vụ mới cố định không dây; tại Lào đẩy mạnh cung cấp thuê bao dịch vụ di động, cung cấp mới dịch vụ cố định không dây. Cụ thể : 

· Tại Campuchia : lũy kế hết năm 2009 đạt 1,6 triệu thuê bao di động hoạt động bình thường; phát triển được gần 10 ngàn thuê bao ADSL, cung cấp điện thoại cố định không dây (Methome) hơn 77 ngàn thuê bao.

· Tại Lào : lũy kế hết năm 2009 đạt hơn 480 ngàn thuê bao di động hoạt động bình thường; phát triển được gần 2.500 thuê bao cố định không dây (Unihome) và hơn 3 ngàn thuê bao cố định có dây PSTN.

b. Về hạ tầng mạng lưới : trong năm 2009 tập trung lực lượng xây dựng hạ tầng duy trì tiếp tục vị trí số 1 về hạ tầng mạng lưới tại Campuchia và đã vươn lên vị trí số 1 về hạ tầng mạng lưới tại Lào. Cụ thể :

· Tại Campuchia lũy kế năm 2009 phát sóng  hơn 2.300 trạm 2G; cuối năm 2009 tập trung lắp đặt thiết bị 3G chuẩn bị cho năm 2010. 

· Tại Lào trong năm 2009 đã phát sóng được lũy kế hơn 900 trạm BTS 2G, triển khai hoàn thành 8.323km cáp quang với 80% số huyện có cáp quang.

2.1 Công tác xúc tiến đầu tư tại các thị trường mới :

· Thành lập văn phòng Đại diện tại Myanmar, Nam phi.

· Tham gia và thắng thầu dự án hợp tác đầu tư vào nước Cộng hòa Haiti cùng công ty Teleco và BRH của Haiti với tỷ lệ cổ phần Viettel nắm giữ 60%.

· Hoàn thành kết nối tuyến cáp quang Myanmar – Lào – Việt Nam ; ký hợp đồng hợp tác làm roaming, thoại quốc tế, băng thông Internet với công ty Viễn thông Myanmar (MPT).

3 Những tiến bộ công ty đã đạt được.

3.1 Những cải tiến về cơ cấu tổ chức, chính sách, quản lý

Trong năm Công ty đã thực hiện thay đổi mô hình Công ty và các Công ty con cho phù hợp với sự phát triển:

· Công ty thành lập các Ban dự án, để làm đầu mối xúc tiến các dự án tại thị trường đang hướng đến;

· Công ty Viettel Cambodia: thay đổi 13 lần với quan điểm: Tách biệt giữa kinh doanh và kỹ thuật: Thực hiện điều hành trực tiếp xuống Trưởng trung tâm kinh doanh-  chi nhánh kinh doanh và đội trưởng quản lý kỹ thuật – Chi nhánh kỹ thuật; Giám đốc Chi nhánh Kinh doanh kiêm TP Kinh doanh và kiêm 1 Trưởng trung tâm tại trung tâm tỉnh; Trưởng trung tâm của 17 tỉnh nhỏ kiêm 1 Cửa hàng trưởng tại địa bàn quản lý

· Công ty Star Telecom: thay đổi 1 lần vào tháng 4/2009, thực hiện thay các Vùng bằng các chi nhánh kinh doanh và chi nhánh kỹ thuật.

3.2 Các biện pháp kiểm soát.

Để đảm bảo phát triển, mở rộng thị trường đầu tư, ngoài việc thực hiện tốt việc kinh doanh tại thị trường đã đầu tư, Công ty còn thực hiện các kế hoạch đầu tư vào các thị trường mới, việc đảm bảo nguồn tài chính, nhân lực cho các thị trường được đảm bảo và được kiểm soát chặt chẽ. Việc quản lý, phân tích rủi ro là một vấn đề được Công ty đặc biệt quan tâm. Ngoài ra Công ty liên tục được củng cố về nhân sự, cơ cấu, công tác kiểm toán nội bộ được thực hiện thường xuyên và nghiêm túc.

4  Kế hoạch phát triển trong tương lai. 
a. Số lượng thị trường đầu tư đến năm 2012 : 6 nước, 150 triệu dân 

· Thị trường đã kinh doanh : Campuchia, Lào

· Thị trường chuẩn bị kinh doanh: Haiti, Mozambique, Myanmar, Triều Tiên.
· Ngoài ra tiến hành nghiên cứu, tìm kiếm thị trường đầu tư tại các nước thuộc Châu Phi, Châu Mỹ La tinh…
b. Sản lượng thuê bao dến hết năm 2010 : 8 triệu thuê bao các loại dịch vụ:
Tại Campuchia :

Tập trung phát triển dịch vụ di động là dịch vụ chủ đạo với mục tiêu lũy kế về thuê bao 2G đạt 5,2 triệu thuê bao hoạt động bình thường; và 200.000 thuê bao 3G.

Phát triển mới 620.000 thuê bao cố định có dây Methome, 30.000 thuê bao internet ADSL;  bắt đầu triển khai cung cấp dịch vụ cố định có dây PSTN với kế hoạch 30.000 thuê bao.

Tại Lào :

Tập trung phát triển dịch vụ di động 2G với lũy kế 2,2 triệu thuê bao hoạt động bình thường và kinh doanh dịch vụ 3G tại Lào với mục tiêu đạt 150.000 thuê bao. 

Phát triển mới 200.000 thuê bao cố định có dây Unihome, 5.000 thuê bao internet ADSL;  360 thuê bao điện thoại cố định PSTN.

c. Hạ tầng mạng lưới năm 2010 :
Tại Campuchia :

Phát triển mới 804 BTS 2G và 1.300 trạm 3G nâng lũy kế 3.000 trạm 2G và 1.300 trạm 3G.

Tại Lào :

Phát triển mới 500 trạm 2G và 500 trạm 3G nâng lũy kế lên 1.500 trạm 2G và 500 trạm 3G.

IV. BÁO CÁO TÀI CHÍNH
(Chi tiết tại Báo cáo tài chính)
V. BẢN GIẢI TRÌNH BÁO CÁO TÀI CHÍNH VÀ BÁO CÁO KIỂM TOÁN
(Chi tiết tại Bản giải trình Báo cáo tài chính và Báo cáo kiểm toán)
VI. CÁC CÔNG TY CÓ LIÊN QUAN
1  Công ty nắm giữ trên 50% CP của Viettel Global

Có 01 Công ty: Tập đoàn Viễn thông Quân đội.

	Giấy chứng nhận ĐKKD
	Lĩnh vực kinh doanh
	% đầu tư vào Viettel Global

	0106001052, ngày cấp 14/01/2010

Nơi cấp: Sở KHĐT-TP Hà Nội
	Kinh doanh các dịch vụ viễn thông, viễn thông công nghệ thông tin trong nước và nước ngoài; Khảo sát tư vấn thiết kế, lắp đặt, bảo dưỡng các công trình viễn thông- công nghệ thông tin; sản xuất, kinh doanh xuất nhập khẩu, cung ứng vật tư, thiết bị viễn thông- công nghệ thông tin

Ngành nghề kinh doanh có liên quan: Đầu tư tài chính, kinh doanh vốn và dịch vụ ngân hàng; truyền thông và nội dung thông tin; thương mại điện tử và các dịch vụ kho vận; đầu tư và kinh doanh bất động sản.
	2.706,883 tỷ đồng (Hai nghìn bảy trăm linh sáu tỷ, tám trăm tám mươi  triệu đồng).

= 90,23%


2  Công ty có trên 50% vốn cổ phần/ vốn góp do Viettel Global năm giữ

	Công ty con


	Giấy phép hoạt động
	Lĩnh vực kinh doanh
	% đầu tư trực tiếp bởi Viettel Global
	Tổng số vốn đầu tư theo GCNĐT ra NN

	Công ty Viettel (Cambodia) PTE.,LTD.


	Số 1206/07E- Ngày cấp 25/5/2007- Nơi cấp Bộ Thương Mại CPC
	Các dịch vụ viễn thông
	100%
	150.287.323 USD

	Công ty StarTelecom LTD
	Số 023-08/PI ngày 21/2/2008
	Các dịch vụ viễn thông
	49%
	39.200.000 USD


VII. THÔNG TIN CỔ ĐÔNG VÀ HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

1 Hội đồng quản trị, Ban kiểm soát

1.1 Hội đồng quản trị: 07 Thành viên

1. Ông Hoàng Anh Xuân – Chủ tịch HĐQT

2. Ông Nguyễn Mạnh Hùng- Thành viên

3. Ông Lê Đăng Dũng – Thành viên

4. Ông Vũ Xuân Cự - Thành viên

5. Ông Hồ Huy – Thành viên

6. Ông Nguyễn Văn Phong – Thành viên

7. Ông Nguyễn Đức Quang – Thành viên

1.2 Ban Kiểm soát: 03 Thành viên.

1. Bà Đào Thúy Hường – Trưởng Ban Kiểm soát

2. Bà Nguyễn Diệu Anh – Thành viên

3. Bà Vũ Hương Giang – Thành viên

1.3 Hoạt động của HĐQT

Trong năm 2009 HĐQT Công ty đã thực hiện các nhiệm vụ Đại hội đồng cổ đông giao trong Đại hội thường niên, ngoài ra còn thực hiện các công việc phát sinh khác:

· Thông qua phương án chào bán cổ phiếu riêng lẻ của Công ty cho Tổng Công ty Viễn thông Quân đội;

· Thực hiện ủy quyền cho TGĐ Công ty quyết định về các hợp đồng giao dịch thuộc thẩm quyền chấp thuận của HĐQT, có giá trị đến 10% tổng giá trị tài sản Công ty ghi trong báo cáo tài chính gần nhất;

· Bổ nhiệm các Phó Giám đốc Công ty để kiện toàn nhân sự;

· Thực hiện các thủ tục, thành lập Công ty TNHH một thành viên Viettel Overseas để thực hiện đầu tư tại thị trường Haiti;

· Thông qua kế hoạch kinh doanh 2010;

1.4 Hoạt động của Ban kiểm soát.

· Tham gia tổ chức/kiểm phiếu các cuộc hợp của Đại hội đồng cổ đông thường niên và bất thường năm 2009.

·  Tham gia một số cuộc họp của Hội đồng quản trị.

· Xem xét các báo cáo của công ty kiểm toán. 

· Thực hiện giám sát tình hình hoạt động và tài chính của công ty.

· Thực hiện giám sát các thành viên Hội đồng quản trị, thành viên Ban Tổng Giám đốc và các cán bộ quản lý.

1.5 Thù lao, các khoản lợi ích khác và chi phí cho thành viên HĐQT, thành viên Ban kiểm soát, Tổng giám đốc.

	STT
	 Đơn vị 
	Tổng thù lao (VNĐ)

	1
	Hội đồng quản trị 
	923.520.000

	2
	Ban kiểm soát 
	248.750.000

	3
	Ban Tổng giám đốc
	4.524.000.286

	
	Tổng cộng 
	5.696.270.286


1.6 Thông tin về các giao dịch cổ phần của các thành viên HĐQT, Ban giám đốc, Ban kiểm soát.

Chưa có giao dịch.

2 Các dữ liệu thống kê về cổ đông

2.1 Cổ đông đại diện phần vốn góp của Nhà nước, đồng thời là cổ đông sáng lập
· Tập đoàn Viễn thông Quân đội;

· Địa chỉ: Số 1 Giang Văn Minh, Ba Đình, Hà Nội;

· Ngành nghề kinh doanh: (Tại mục IV, phần 1 của Báo cáo).
· Số lượng và tỷ lệ cổ phần sở hữu tại Công ty: 2.706,883 tỷ đồng (Hai nghìn bảy trăm linh sáu tỷ, tám trăm tám mươi  triệu đồng) = 90,23%

2.2 Cồ đông góp vốn sáng lập

a. Tập đoàn Viễn thông Quân đội
(Chi tiết tại mục VI, phần 1 của Báo cáo)
b. Công ty Cổ phần Tập đoàn Mai Linh
· Địa chỉ: Số 64-68 Hai Bà Trưng, Phường Bến Nghé, Quận 1, TP Hồ Chí Minh.

· Ngành nghề kinh doanh

· Ngành nghề kinh doanh: Kinh doanh Dịch vụ lữ hành nội địa, quốc tế. Kinh doanh vận tải khách theo tuyến cố định, bằng xe buýt và các dịch vụ vận chuyển, khai thác, sửa chữa máy móc, bất động sản khác…
· Số lượng và tỷ lệ cổ phần sở hữu tại Công ty: 48 tỷ đồng (Hiện đã góp được 14 tỷ đồng, còn nợ Công ty 34 tỷ đồng) = 1,6%

c. Công ty CP Phát triển Đông Dương Xanh
· Địa chỉ: số 19 Villa D the Manor Mỹ Đình, xã Mễ Trì, huyện Từ Liêm, TP Hà Nội;

· Ngành nghề kinh doanh:

·  Tư vấn đầu tư; Tư vấn, kinh doanh bất động sản; Tư vấn xây dựng; Trang trí nội thất – ngoại thất; Kinh doanh vận chuyển hành khách; Quản lý dự án; Kinh doanh khách sạn; Lắp đặt hệ thông điện; Dịch vụ tư vấn vè chuyển giao công nghệ. Nhận ủy thác đầu tư; Xuất nhập khẩu vật tư, thiết bị dầu khí, sản phẩm dầu khí, hóa dầu; Khai thác khoáng, hóa chất; Khai thác đá, cát sỏi, đất sét.

· Số lượng và tỷ lệ cổ phần sở hữu tại Công ty: 96 tỷ đồng = 3,2%
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